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PRESENTACION DEL CURSO DE INVERSION INMOBILIARIA

Este curso de Inversion inmobiliaria, esta dirigido a todo aquel que quiera
profundizar en el mundo inmobiliario, ya sea para ser inversionista inmobiliario o
para trabajar como asesor inmobiliario en nuestra empresa. Este programa esta
preparado para entregarles toda la parte técnica del negocio de inversiones
inmobiliarias para que asi puedan identificar una buena oportunidad inmobiliaria y
para entregar una asesoria de calidad a sus clientes.

Ahora bien, en una asesoria de calidad, no sélo es encontrar un buen proyecto a un
buen costo, ya que el modelo de negocios tiene mas aristas, como la gestion
hipotecaria, el arriendo, la administracion de la propiedad y el area tributaria,
debiendo estas operar correctamente para que el modelo de negocios cumpla con
su finalidad, la cual es convertir a nuestros clientes en inversionistas inmobiliarios,
generando ingresos a traves de rentas inmobiliarias.

Es importante mencionar que, en el proceso de la venta existen ciertos aspectos
determinantes que conducen al éxito de la gestion para llegar al cierre del negocio:
la adecuada preparacion, el correcto manejo de las objeciones, presentacion del
modelo de negocios, realizacion de un plan de inversién de acuerdo al perfil del
cliente y el desarrollo de habilidades para concretar el cierre del negocio. Es por
ello que buscamos impulsar la preparacion y el crecimiento de las personas en ésta
area, para lograr su mayor potencial en el sector inmobiliario.

DIRIGIDO A:

Nuestro programa esta dirigido a toda persona interesada en conocer, participar y
emprender en el mercado inmobiliario, con el fin de entregar una asesoria comercial
inmobiliaria integral. En general todo aquel cuya profesiéon o desempefio requiera
de la formacion en la transaccion de bienes raices, o que cuente con el deseo de
emprender y generar una nueva excelente fuente de ingresos.

OBJETIVOS GENERALES:

Entregar las competencias necesarias para realizar una asesoria de calidad a
posibles inversionistas inmobiliarios. Preparados para enfrentar diversa complejidad
de asesorias tanto como para personas naturales como juridicas.
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OBJETIVOS ESPECIFICOS:

Entregar las competencias técnicas en las siguientes areas:
Educacion Financiera.

Introduccién inmobiliaria.

Oportunidad Inmobiliaria.

Mercado inmobiliario actual.

Gestion crediticia.

Arriendo y administracion.

Tasacion comercial.

Rentabilidad Inmobiliaria.

Tributacion inmobiliaria.
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Circuito de Exito
Principios de Neurociencia
Como Favorecer la Neuroplasticidad (Aprendizaje)

Pilares para el Exito y la Felicidad.

Introduccion a la educacién financiera
Educacion Financiera.

Tu Patrén del Dinero.

Leyes de Educacion Financiera.
Activos.

Pasivos.

Sistema Econdmico Actual

Introduccion a la inversién inmobiliaria
Diferencia entre ahorro e inversion.
Clasificacion de la inversidon inmobiliaria.
Tipos de inversionistas.

Plan de inversiéon — cotizacion.

Carta de oferta.

Promesa de compraventa.

Seguros en compra en verde.

Oportunidad Inmobiliaria
e Valorizacion en el proceso de construccion.
e Venta Privada.
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Venta en Blanco.

Venta en Verde.

Entrega Inmediata.

El pie inmobiliario.

Plusvalia.

Los principales factores que influyen en la plusvalia.
El plano regulador.

Como el metro influye en laplusvalia.

Variacion de uf/m2 con nuevas estaciones de metro.
Estructuras imanes.

Ingreso liquido mensual por hogar (por comunas).
Indice de calidad de vida urbana (ICVU)
Indicadores de inversion.

Bono pie — Bono de Inversion.

Plusvalia y Factores que Influyen en el Mercado Inmobiliario

Que es la Plusvalia.

Factores que influyen: El Metro.

Factores que influyen: Las Autopistas.
Factores que influyen: EI Comercio.

Factores que influyen: El Plan Regulador.
Factores que influyen: Cambios Demograficos.
Como proyectar una posible Plusvalia.

Mercado Inmobiliario Actual
e Ciclo econdmico.
Comportamiento del mercado inmobiliario en tiempos de crisis.
Oferta inmobiliaria.
Velocidad de venta.
Venta por tipologia.
Demanda de arriendo.
Tendencia uf/m2.

Gestion Crediticia
e Mutuo Hipotecario.
Leasing Habitacional.
Instituciones de creditos habitacionales.
Tasa de interes.
Tipos de tasas.
Carga anual equivalente (CAE).
Costo total del crédito (CTC).
Meses de gracia.
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Comportamiento de la cuota del dividendo.
Politicas bancarias.

Pre-aprobacion hipotecaria.

Aprobacién hipotecaria.

Simulacion crediticia.

Set hipotecario.

Gastos operacionales.

Complementacion de renta.

Tipo de deudores.

Check list de Documentos.

Evaluacion crediticia trabajadores dependientes.
Evaluacion crediticia trabajadores indepentientes.
Evaluacién crediticia inversionistas o rentistas.
Evaluacioén crediticia socios de empresa.
Evaluacion crediticia empresas.

Multicrédito.

Parametros de evaluacion.

Calculo de la capacidad de crédito.

Carga financiera total (CFT)

El Refinanciamiento Hipotecario

Como bajar el valor del dividendo.
Como disminuir afios del crédito hipotecario.

Como refinanciar y quedarse con dinero en la cuenta corriente.

Arriendo y Administracion

Formulario de administracion.
Mandato de arriendo y administracion.
Contrato de arriendo.

Carta de retiro.

Establecimiento de titulo ejecutivo.

Tasacion comercial

Metodo de comparacién de mercado.

Principio de tasacién (anticipacion, finalidad, sustitucion, contribucion,

mayor y mejor uso).
Procedimientos para valorar.
Analisis practico de valoracion de arriendo y compra venta.

Rentabilidad inmobiliaria Basica y Avanzada

Rentabilidad por compra al contado (Cap Rate).
Rentabilidad por arriendo con crédito hipotecario.
Rentabilidad por compraventa.
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e Retorno de la inversion (ROI).
e Analisis practico.

Tributacion inmobiliaria
e Decreto fuerza de ley N° 2 (DFL2).
Benficio Tributario como persona natural.
La habitualidad.
Impuesto de segunda categoria (persona natural).
El IVA en las propiedades.
Tributacién como primera categoria (empresas).
Comparacion jubilacion via sistema AFP vs Inversion Inmobiliaria.

Técnicas de Ventas

e Clasificacion de clientes.
Principios de Neuroventas.
Caodigos Reptilianos.
Estructura del Discurso de Ventas.
El Vendedor Desafiante.

Técnicas de Cierre

Estructura de la Reunion.

Pasos en las Técnicas de Cierre.
Manejos de Objeciones.
Direccidén de Cierre de Ventas.

Neuroventas

Claves para cambiar tus creencias.
Niveles de Inversionista.

Leyes Universales del Dinero.
Niveles logicos del Pensamiento.
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DOCENTES:

Dr. Felipe Ojeda Dinamarca

Co-fundador de Prosperity Group

Docente Academia Prosperity

Médico Intensivista con Especialidad de Cirugia.

Empresario y Emprendedor de multiples empresas entre ellas Prosperity Group.
Con 10 afos de experiencia en Neurociencias y con pacientes Neurocriticos.

Sebastian Osorio Icart

CEO & Fundador de Prosperity Group y Academia Prosperity Group
Kinesidlogo de Profesion.

Diplomado en Gerencia de Ventas de la Universidad de Barcelona.
Tasador de Bienes Raices Urbanos

Corredor de Propiedades Certificado.
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Camilo Galvez Icart

Ingeniero Civil en Obras Civiles

Docente Academia Prosperity

Encargado de Estudios Territoriales Prosperity Group.

4 anos de experiencia en la construcciones de Linea 6 del Metro de Santiago

Carolina Uribe

Gerente Comercial & Co-fundadora de JetBrokers

Docente Academia Prosperity

5 afios de experiencia dedicada a la capacitacion y formacion de Asesores
Inmobiliarios.
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APROBACION DEL CURSO:

El curso presenta una evaluacioén final para acceder a la certificacion, el
prorcentaje de aprobacidn del curso debe ser igual o superior al 70%.

En caso de no cumplir con este porcentaje, se podra presentar sélo una vez mas
el examen de evaluacion para poder acceder al certificado. En caso de no cumplir
el requisito de aprobacion por segunda vez, no tendra acceso al certificado de
aprobacion, pero si al contenido del curso.

FORMA DE PAGO:

Las formas de pago son:
1. Web Pay (Tarjeta de crédito, tarjeta de débito, tarjeta de prepago).
2. Transbank (maquina de oficina casa matriz).
3. Transferencia Bancaria a:

BANCO ITAU
Prosperity Group SpA
Rut: 77.292.453-4
Cuenta Corriente
Cuenta N°: 0221450478
Email: administracion@prosperitygroup.cl

Enviar comprobante a contacto@prosperitygroup.cl

En caso de pago con transferencia se activa la cuenta de ingreso en un plazo
maximo de 12 hrs.

Cualquier duda sobre el curso contactar a:

contacto@prosperitygroup.cl
+56 2 2 929 7221 (Whatsapp Business)
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